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M2AGRO

5 COLABORADORES

2 1 CONTRATOS ATIVOS

9 O FAZENDAS GERENCIADAS PELA
+ PLATAFORMA DE GESTAQO DE CAMPO

USUARIOS COM ACESSOS
+ 110 smuraneos

+ 6 0 0 0 HECTARES CULTIVADOS PELO

CONTROLE DE CAMPO

@-m2agro




SENIOR S/A

MAIS DE

3.000
90.000

+ 370.000
64.000.000

+ 4.000.000

PESSOAS ENVOLVIDAS
PARA ENTREGAR A MELHOR
SOLUGAO COM FOCO DO CLIENTE

CONTRATOS
ATIVOS

USUARIOS ATIVOS
NO GESTAO
EMPRESARIAL | ERP

DE FOLHAS DE PAGAMENTO
PROCESSADAS POR ANO
NO GESTAO DE PESSOAS

DE COLABORADORES
GERENCIADOS MENSALMENTE
PELO CONTROLE DO PONTO
NO GESTAO DE PESSOAS

2 Senior




TRAJETORIA M2AGRO

ABRIL/2014

Programa de aceleracao SEED, do Governo do Estado de Minas Gerais, sede em Belo

Horizonte - MG .
Aceleracdo por 6 meses - Maio a Novembro / 2014.
Capital investido: R$ 44.000,00

Prototipo desenvolvido e iniciacao dos testes. A . ,

OUTUBRO/2014

Finalista do “ldeas Challenge” do programa mundial Copernicus Masters, composto pela

Universidade de Salzburg, Eurisy, a Agéncia Espacial Europeia, o Instituto Meteorologico da
Finlandia e do Centro Aeroespacial Alemao.

Colocacao: 3RD Place
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TRAJETORIA M2AGRO

JANEIRO/2015
Submissao ao programa INOVE SENIOR.

ABRIL/2015
Aceleracdo corporativa INOVE SENIOR - Abril a Dezembro / 2015
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INOVE SENIOR

S 256 Startups inscritas;
» 60 Qualificadas;
10 Selecionadas;

% 8 Finalizaram o programa;

3 aportadas.
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INOVE SENIOR




INOVE SENIOR - ATRACAQ / ACELERACAO

« INSCRICAO;

Sobrevivéncia da Startup.

« SELECAO;

Desafio.

« ACELERACAO.

Calculos de viabilidade.




INOVE SENIOR - ACESSO COMERCIAL

 CADA CABECA, UMA OFERTA;

* SELVA DE OFERTAS;

* METAS.




UNIDADE DE NEGOCIOS - FASE |

« GOVERNANCA; )

* BUROCRACIA;

« PADRONIZACOES (UNIDADE DE NEGOCIOS).




UNIDADE DE NEGOCIOS - FASE ||

e PEGA (FACA, MOSTRE);

* CONFIANCA;

* CREDIBILIDADE;

@
« BUROCRACIA. @~ o




UNIDADE DE NEGOCIOS - LOADING...




UNIDADE DE NEGOCIOS - FASE |l

* VENDAS COM FILIAIS;

Estimo que seja como andar de bicicleta.

« CAMPANHAS DE ESTIMULOS;

Dé ao povo, 0 gue o povo gquer (vendedores)!

* METAS;

Missao dada € missao cumprida.

« PROJECOES.

Faca na caveiral




PERCEPCAQ

« CONEXAO: MERCADO VS INOVACAO (INTERNO OU EXTERNO?);

« NUMERO DE PROGRAMAS PRIVADOS VS STARTUPS NO MERCADO;

e CO-INVESTIMENTO;
* DIFIRAM AUTONOMIA DE LIBERDADE.
* AVALIEM BEM:

- POTENCIAL DO EMPREENDEDOR;
- SPEACK (PALCO) VS ACTION (PERFORM).
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OBRIGADA!

MAIRA RABELO
FOUNDER

MAIRA@M2AGRO.COM.BR
55 31 98959 8280 | SKYPE: MAIRA-RABELO

TECNOLOGIA A MANEIRA DO PROB UT O R,.R U RAE




